
Програма 

(ЗВР) - Зала Вченної Ради, 1-ий корпус 

(ЗАР) - Зала Адміністративної Ради, 6-ий корпус 

14 квітня 

9.15  -  9.45 (ЗАР) 

9.45 - 10.00 (ЗАР) 

10.00-10.45 (ЗАР) 

11.00-11.45 (ЗАР) 

 

12.00-12.45 (ЗАР) 

13.00-13.45 (ЗАР) 

13.45-14.30 (ЗАР) 

14.30-15.15 (ЗВР) 

 

15.20-16.00 (ЗВР) 

 

16.00-18.00 (ЗВР) 

Реєстрація учасників 

Урочисте відкриття конференції 

"Особливості продажу на B2B ринку" Юрій Пунін  

"Розвиток франчайзингу в Україні" Олександр  

Ногачевський  

Онлайн конференція Dr. Eva Kipnis 

Нескуба Євгеній  

Кава-брейк 

"Сучасні технології digital-маркетингу. Краудтехнології, 

Краудмаркетинг" Полторак Катерина  

«Кар’єра в маркетингу і підприємництві»   

Олег Кристюк 

Засідання секцій 

15 квітня 

9.30  -10.00 (ЗВР) 

10.00-10.45 (ЗВР) 

 

11.00-11.45 (ЗВР) 

 

12.00-12.45 (ЗВР 

 

13.00-13.45 (ЗВР) 

 

13.45-14.30 (ЗВР) 

14.30-15.15 (ЗВР) 

15.20-16.00 (ЗВР) 

 

16.00-18.00 (ЗВР) 

Реєстрація учасників 

«Тільки щасливі люди дають прибуток»  

Миколай Вовченко  

"Емоційний маркетинг - надихати, тренд майбутнього" 

Кульга Александр   

«Роль лідера у взаємодії з командою»  

Людмила Черненко  

"Правила взаємодії керівника з командою"  

Антон Волнянський  

Кава-брейк 

«Як розкрутити сторінку до 64 тисяч» Сергій Новіков 

"Стратегічний маркетинг спортивної організації" Сер-

гій Макаров, Світлана Рибакова, Євгеній Мороз (ПФЛ)  

Кейс-змагання  

B2B-Marketing 


